Sales Hub

vs Microsoft Dynamics 365 Sales

Por que escolher a HubSpot?

HubSpdt P smms
Sequéncias de 1A v b 4
Area de trabalho de vendas v X
Pontuacéo preditiva de leads v v
Retorno mais rapido Pontuacao preditiva de negdcios Vv v
Para obter o maximo valor do Dynamics, é Automacao de vendas v v
necessario investir em solu¢des como
Teams, Azure, Power Bl e muito mais. A Enriquecimento de dados v b 4
HubSpot oferece tudo o que vocé precisa,
P 4 P Agendador de reunides v v
pronto para usar.
Snippets V4 X
IA criada para gerar receita Chamadas nativas v v
O Copilot ajud'a os representa.ntes a' Painéis e relatsrios v v
escrever e-mails. O Breeze Al impulsiona
negdcios, identificando prospects, Inspecdo de negdcios v b 4
priorizando o pipeline e prevendo " 5
receitas, tudo em uma Unica plataforma. Intencéo de compra v X
Controle de precisao de previsdes v v
Criado para lideres de vendas Inteligéncia de projecaes v v
A Microsoft depende dos administradores Andlise da i dad . v X
para realizar mudancas. A HubSpot naflse da jornaca do negocio
permite que as equipes criem e iterem Ferramentas de relatérios de v X
sem a necessidade de suporte técnico atividades de prospeccao
constante. Relatérios de leads N4 X
Acdes guiadas N4 X
Marketing baseado em conta V4 $$$
. . Manuais de vendas v X
Resultados rapidos
Ferramentas de qualidade de dados v X
Chat ao vivo v b 4
+ 9 7 O/ + 8 9 O/ Prospecting Agent? v X
Customer Agent2 v X
negdcios fechados' produtividade' Suporte por telefone v v

Comparagao comprovada entre o Sales Hub Enterprise da HubSpot e o
Microsoft Dynamics 365 Sales Enterprise
1.Fonte 2. Podem ser aplicadas cobrangas adicionais; veja mais detalhes aqui.

O Sales Hub nos ofereceu um unico local de trabalho e uma unica
versao da verdade. S¢ isso ja mudou tudo. Os representantes ndao
precisavam duplicar registros nem buscar o histérico dos clientes —
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eles finalmente podem se concentrar em vender.”
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Facilidade de configuracao
KEITH VAN DE VENTER
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https://www.microsoft.com/pt-br/dynamics-365/products/customer-insights
https://www.hubspot.com/case-studies/sandow?hubs_content=www.hubspot.com/case-studies/directory&hubs_content-cta=read-more
https://br.hubspot.com/roi
https://knowledge.hubspot.com/pt/account-management/understand-hubspot-credits-and-billing
https://www.g2.com/compare/dynamics-365-sales-vs-hubspot-sales-hub
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