Sales Hub

vs Monday CRM

Por que escolher a HubSpot?
HUbe:}\,E)t +.monday...

&
&

Modelos de e-mail

Pontuagao de leads
Painéis e relatdrios personalizados
Plataforma de vendas completa
Relatdrios de leads
O Monday tem fungdes basicas de CRM,
enquanto o Sales Hub é uma plataforma de Prospecting Agent?
veno!af completa, com automagcao, relatérios e Relatério do funil de negacios
previsdo de resultados.
Acompanhamento de receita
recorrente
Relatdrios unificados de vendas e
. marketing
Feito L R Anotador de reunides com IA
} As ferramentas avangadas de |IA e de gestao de R
’_,—‘ trabalho da HubSpot ajudam as equipes a trabalhar Chamadas nativas
de forma mais inteligente e crescer mais rapido, Snippets salvos
enquanto a IA limitada e os fluxos de trabalho
rigidos do Monday as impedem de avancar. Enriquecimento de dados

Intengdo de compra?

Sequéncias de IA

Relatorios de empresas
Agdes guiadas

O Monday oferece relatérios basicos; a -
HubSpot oferece andlises avancadas e insights Area de trabalho de vendas
de receita para impulsionar decisdes
orientadas por dados.

Playbooks

Ferramentas de prospecgdo mobile

Automagcao de vendas

Agendador de reunides

Caixas de entrada conectadas

Resultados rapidos

Progressao Inteligente de Negdcios

Gerenciamento de negdcios

Tags do negdcio

+ 8 6 % + 7 3 % Encaminhamento de conversas

LinkedIn CRM Sync
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qualidade do lead' negocios fechados'

HubSpot Sales Hub Professional vs Monday CRM Enterprise exibido
1.Eonte 2. Podem ser aplicadas cobrangas adicionais; veja mais detalhes aqui.

O Sales Workspace ajudou nossa equipe a direcionar o foco para BEST SOFTWARE G BEST SOFTWARE G BEST SOFTWARE G
clientes de segmentos especificos. Ao adotar o novo objeto de leads

em vez de depender de propriedades basicas de contato, nossa

abordagem para cada conversa com prospects se transformou. Top 50 Top 100 Top 100

CHASE LE ROUX
’ Diretor de receita (CRO)

Scrums.com
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https://www.hubspot.com/case-studies/scrums.com?hubs_content=www.hubspot.com/products/crm/starter&hubs_content-cta=hubspotstarter-casestudy-2030builders
https://br.hubspot.com/roi
https://www.hubspot.com/pricing/hubspot-credits?term=annual&currencyCode=USD&tab=suite
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