Sales Hub

vs Salesforce Sales Cloud

Por que escolher a HubSpot?
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CRM baseado em IA \/ \/
Pontuagao preditiva de leads e
negocios v v
Contexto sem montagem Painéis e relatorios personalizados 4 v
A Salesforce exige a integragao de dados Relatorios de leads 4 v
em diversas nuvens. A HubSpot oferece Ferramentas de relatérios de v $55
contexto unificado do cliente pronto para atividades de prospecgdo
uso. Relatério do funil de negdcios v $$%
Acompanhamento de receita
recorrente v $$%
ntr m r Relatorios unificados de vendas e
Controle sem gargalos marketing v $$$
" Sa!e’sforce clzzenelz dos' . Playlists de coaching 4 $$%
administradores para realizar alteracoes.
'} A HubSpot permite que as equipes criem Inteligéncia de conversas v v
ellte.rem sem a necessidade de suporte Snippets salvos v v
técnico constante.
Sequéncias de 1A 4 b 4
. . Agbes guiadas v v
— Reducao da complexidade -
= . Area de trabalho de vendas V4 V4
A Salesforce aumenta a complexidade
com integracdes e complementos. A Customer Agent2 v X
HubSpot simplifica tudo com uma Enriquecimento de dados v %
plataforma unica e conectada, mais facil
T e Intencdo de compra? N4 X
Anélises de vendas 4 $$%
Automacao de vendas v V4
Agendador de reunides v $$$
Resultados répidos Caixas de entrada conectadas v $$$
Gerenciamento de pipeline N4 N4
Tags do negécio V4 b 4
+ 9 7 O/ + 8 9 O/ Progressdo Inteligente de Negdcios 4 V4
o o Encaminhamento de conversas N4 N4
negdcios fechados! produtividade' LinkedIn CRM Sync v X
Layouts de pagina personalizaveis v N4

HubSpot Sales Hub Enterprise vs. Salesforce Sales Cloud Unlimited
1.Fonte 2. Podem ser aplicadas cobrangas adicionais; veja mais detalhes aqui

salesforce

“Nao nos arrependemos nem um pouco de termos migrado da

o (2 o A a , g Facilidade de uso — 8.2
Salesforce para a HubSpot.” E mais simples, mais acessivel e, o mais
importante, nossa equipe realmente quer usa-la.” Facilidade de configuracédo @

Facilidade de administracao —7.9
e HUNTER GORMAN
PIVITGlot Diretor de crescimento Qualidade do suporte T e

PivIT Global
Baseado em avaliacdes do G2 em 04/2026
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https://www.salesforce.com/br/marketing/b2b-automation/
https://www.salesforce.com/marketing/b2b-automation/pricing/
https://www.salesforce.com/sales/subscription-management-pricing/
https://www.salesforce.com/marketing/b2b-automation/pricing/
https://www.salesforce.com/br/sales/
https://www.salesforce.com/solutions/mobile/app-suite/analytics/
https://www.salesforce.com/products/platform/products/lightning-scheduler/
https://help.salesforce.com/s/articleView?id=sf.inbox.htm&type=5
https://www.hubspot.com/case-studies/pivit-global
https://br.hubspot.com/roi
https://knowledge.hubspot.com/account-management/understand-hubspot-credits-and-billing
https://www.g2.com/compare/hubspot-sales-hub-vs-salesforce-salesforce-sales-cloud
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