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Kompakter Businessplan: Vorlage  
Diese Vorlage für einen kompakten Businessplan hilft Ihnen dabei, sich auf Ihre Kernbotschaft zu beschränken und 
Investoren mit genau den Informationen über Ihr neues Unternehmen zu versorgen, die sie wirklich brauchen. 

Die Geschäftsidee 

Welches Problem wird Ihr Unternehmen lösen? Konzentrieren Sie sich dabei auf die 
Kundenbedürfnisse. 

Präsentieren Sie Ihren „Elevator Pitch”. Seien Sie dabei prägnant, klar und überzeugend. 

Beziehen Sie unbedingt Ihr Alleinstellungsmerkmal mit ein – Was haben Sie zu bieten, mit dem 
kein anderer aufwarten kann? 

Branchen- & Wettbewerbsanalyse 

Listen Sie wesentliche Erfolgsfaktoren Ihrer 
Branche auf. 

Wer ist Ihre größte Konkurrenz? 

Unternehmensbeschreibung 

Identifizieren Sie wichtige 
Unternehmensfakten: 

● Gründungsdatum 
● Standort 
● Leitbild 
● Art der Organisation 
● Kernkompetenzen 
● Unternehmensleitung 

Zielmarkt 

Beschreiben Sie Ihre Kundensegmente. 

Werden Sie eine bestimmte geografische 
Region bedienen? 

Zeitplan für die Einführung 
Fassen Sie kurz zusammen, wie Sie den Markteintritt des Unternehmens planen. Ziehen Sie auch 
in Erwägung, die einzelnen Phasen als Diagramm darzustellen. Dazu können Sie diese Zeitleiste 
als Vorlage nutzen: 

 

Marketing-Plan 

Beschreiben Sie die Methoden, die Sie zur 
Neukundenakquise nutzen werden. 

Warum sollte Ihr Zielmarkt Ihr Produkt (oder 
Ihre Dienstleistung) einer anderen Option 
vorziehen? 

Finanzübersicht 

Kostenstruktur: Wie hoch sind Ihre fixen und 
variablen Kosten? 

Einkommensquellen: Wie wird Ihr 
Unternehmen Umsatz generieren? 

Finanzierungsbedarf 

Stellen Sie dar, wie viel Geld Sie von Investoren benötigen und wie Sie es einsetzen werden.  

 
HubSpot-Tipp: Prüfen Sie Ihren Businessplan auf Tippfehler hin. In einem kurzen Dokument können 
Fehler den Leser besonders ablenken und einen unprofessionellen Eindruck machen. 

 
 Phase 3: _________ 

Juli [Jahr] 
 Phase 2: _________ 

Apr - Juni [Jahr] 
 Phase 1: _________ 

Jan - März [Jahr] 


